
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Sales Manager  
(Naher Osten/Nordafrika m/w/d) 
IHRE AUFGABEN 

Sie sind bereit, Verantwortung für die Ergebnisse in Ihrem Markt Naher Osten/Nordafrika zu 
übernehmen und zeigen Initiative und Eigenverantwortung.  

Sie bringen fundierte Vertriebskenntnisse und einen umfassenden „Werkzeugkasten“ für den 
Verkauf technischer Produkte mit, gepaart mit einer Offenheit für innovative Ideen. Sie planen, 
strukturieren und optimieren Ihre Ziele selbstständig. Sie haben Spaß an Herausforderungen und 
gehen mit Hindernissen pragmatisch und konstruktiv um. 

Sie sind reisefreudig (ca. 50% Ihrer Zeit) und kommunizieren fließend in Business English. 
Französisch- und Arabischkenntnisse sowie eine kulturelle Affinität zu den Zielmärkten wären von 
großem Vorteil. 

IHR PROFIL 

 Sie verfügen über ein abgeschlossenes Studium der Wirtschaftswissen-schaften oder 
des Ingenieurwesens (z.B. Maschinenbau, Fachrichtung Produktions- oder 
Antriebstechnik) oder eine vergleichbare Qualifikation. 

 Sie verfügen über mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von technischen Produkten 
mit Verantwortung für einen Zielmarkt oder eine Produktkategorie. 

 Sie verhandeln gerne mit unterschiedlichen Kulturen und präsentieren unsere Produkte 
sicher und überzeugend. 

 Sie haben ein ausgeprägtes Verständnis für betriebswirtschaftliche Zusammenhänge. 

 Es gelingt Ihnen, das Malmedie-Team mit Ihrer Authentizität zu überzeugen, die 
Zusammenarbeit zu fördern und gemeinsame Ergebnisse zu erzielen. 

WIR BIETEN 

 Wir bieten einen unbefristeten Arbeitsvertrag und einen abwechslungsreichen Arbeitsplatz, der 
nie langweilig wird! 

 Wir leben flache Hierarchien und kurze, pragmatische Entscheidungswege. 

 Wir bieten eine Alters- und Gesundheitsvorsorge für unsere Mitarbeiter. 

 Wir legen großen Wert auf ein menschliches Miteinander und ein gutes Betriebsklima; Ihre 
Leistung wird anerkannt und gefördert. 

 

Es erwartet Sie ein Rundum-Paket, bestehend aus einem spannenden Aufgabengebiet, attraktiven 
Vergütungsbestandteilen und individuellen Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten! 
 
 
Neugierig geworden? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung per E-Mail an: 
karriere@malmedie.com 
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